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Od MVP do RIP, 
czyli projekty, 
które nie mogły się udać
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Z atowarowanie   =  

predykcja        +      optymalizacja



+ wyższa dostępność          
produktów 

+ minimalizacja strat 
na "freshu"

+ zmniejszenie zapasów

+ zmniejszenie kosztów 
logistyki towarów...
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Ścieżka pacjenta



Wiele ścieżek pacjenta



Wiele ścieżek wielu pacjentów







Najpierw technologia

potem problem



Najpierw problem

potem technologia



To, że coś się da, to jeszcze 
nie znaczy, że należy tak 
robić.

Wielka Księga Ulicy
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20% 50% 20% 10%

Go live!
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`15% 30% 7% 3%
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Migracja danych?
Wpiszmy 5 dni roboczych

Praw ie każdy Project Manager ; )



Go live!

20% 50% 20% 10%

Analiza Development Testy WdrożenieStart Akceptacja Środowiska Dane

`15% 30% 7% 3%15% 10% 10% 10%





Niska jakość 
rozwiązania 

= 
Legacy od startu
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Widok klienta
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Czyszczenie

POLE PRZED PO

Imię Janna ana Joanna

Drugie imię brak Anna

Nazwisko kowalska nowak Kowalska – Nowak

PESEL 811 02329181, 81102329181

Data urodzenia brak 23.10.1981

Płeć brak K

Adres
ORŁA BIAŁEGO 201/21 
POZNAŃ

os. Orła Białego 201/21 

61-251 Poznań wielkopolskie

Telefon 2211003 +48 (61) 2211 003



Tworzenie złotego rekordu

Klient Firma

Klucz A Klucz B Klucz C Klucz D Klucz E Klucz F

Imię X X X X

Nazwisko X X X

PESEL X

NIP X

REGON X

Adres* X

Telefon X

Email X

Spółka

PRIORYTET 1 2 3 4 1 2











Widok klienta

jako źródło danych dla:

CRM

Marketing

Call Centre

Ryzyko

Fraudy

AI





Kawał dobrej 
nikomu nie potrzebnej 
roboty
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Łukasz 
Nienartowicz
Owner @ Data by Example

Dziękuję za uwagę!
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